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Polsko-Ukraifiska Izba
Gospodarcza wspoélnie z Am-
basadg Ukrainy w Polsce
oraz Panstwowg Adminis-
tracja Obwodowa w Ré6wnem
zorganizowata w dniach 27
- 30 maja 2009 r. wyjazd
polskich przedsi¢biorcow
do obwodu Rowienskiego
na Ukrainie. Wyjazd miat na
celu promocje polskich przed-
siebiorstw i produktéw na
rynku ukrainiskim, jak rowniez
zaprezentowanie mozliwosci
eksportowych firm uczest-
niczacych w misji. W spot-
kaniach uczestniczylo 30
przedstawicieli polskich
firm z branzy rolniczej,
drzewnej, budowlanej oraz
doradztwa gospodarczego.

Program pierwszego dnia
pobytu w Réwnem przewi-
dywat organizacje wyjazdow
do poszczegdlnych przedsie-
biorstw obwodu. Uczestnicy
zwiedzili m.in. przedsiebior-
stwo ,Inseco” (uprawa zboz,
roslin przemystowych, pasz,
nasion, przetworstwo ziarna),
Gospodarstwo Rolne im.
Szewczenki (uprawa zboz,
roslin przemysltowych, ho-
dowla trzody chlewnej, bydta
rogatego, produkcja biopaliw)
oraz Hute Szkla w miejsco-
wosci Kostopol.

W drugim dniu misji od-
bylo si¢ spotkanie z wladzami
obwodu Rowienskiego z
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Robocze spotkanie w R6wnem. Przemawia Ambasador Ukrainy w Polsce Oleksandr

A

Motsyk (w centurum, od lewej), obok - Gubernator cobwodu Rowieniskiego Wiktor Matczuk

Pan Gubernator wita przybylych gosci

udzialem Gubernatora Pana
Wiktora Matczuka, kierow-
nictwa Departamentéw Gos-
podarki oraz Wspélpracy

Miedzynarodowej Panstwo-
wej Administracji Obwodowej,
jak rowniez gosci honorowych
— Ambasadora Ukrainy w

Polsce Oleksandra Motsyka,
Szefa Misji Handlowo-Gospo-
darczej przy Ambasadzie Ta-
rasa Tokarskiego. Ze strony
polskiej kierownikiem misji
byl Wactaw Pawlak — dyrektor
generalny PUIG. W rozmo-
wach uczestniczyli takze
przedstawiciele centralnych
urzedow administracji panst-
wowej—Urzedu Celnego, Urzedu
Pracy, Urzedu Skarbowego.
Podczas spotkania uczestnicy
zapoznali si¢ z potencjatem
gospodarczym obwodu oraz
mozliwosciami inwestycyj-
nymi w tym regionie. Po
zakonczeniu czesci oficjalnej
odbyly sie spotkania z udzia-
tem przedstawicieli 58 firm z
obwodu Rowieniskiego zainte-
resowanych nawigzaniem
szerokiej wspolpracy z pol-
skimi firmami.

W spotkaniach uczestni-
czyly ukrainiskie firmy repre-
zentujace branze:

- Rolnictwo (uprawa zbéz,
roslin przemystowych, pasz,
nasion; przetworstwo ziarna;
hodowla trzody chlewnej,
bydta rogatego, ptactwa do-
mowego; produkcja biopaliw);

- Przemyst spozyweczy
(przetwoérstwo mleka, pro-
dukcja artykutéw spozyw-
czych). Przemyst drzewny
(tartacznictwo, produkcja
mebli);

- Budownictwo (produkcja
materiatow budowlanych,
projektowanie i budownictwo
obiektow, technologie oczysz-
czania Scieké6w przemyslo-
wych);

- Energia odnawialna (no-
woczesne rozwigzania w
zakresie technologii energo-
oszczednych.

Misja gospodarcza w Row-
nem cieszyla si¢ duzym
zainteresowaniem przedsie-
biorcéw zaréwno z polskiej,
jak i z ukrainskiej strony.
Z rozmoéw wynikato, Ze jest
duze zapotrzebowanie na
tego typu przedsiewziecia.
Wychodzac wigec naprzeciw
oczekiwaniom przedsiebior-
cow Polsko-Ukrainska Izba
Gospodarcza wspolnie z Am-
basada Ukrainy w Polsce
postanowily, iZ organizowane
beda dalsze wyjazdy do ukra-
inskich obwodéw. Nastepna
misja do Zytomierza bedzie
miata miejsce na poczatku
lipca b.r.
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Wejscie na rynek zagra-
niczny wymaga dobrego
rozeznania w warunkach,
ktéore na nim panuja oraz
znajomosci podstaw prawa
panstwa, gdzie przedsiebiorca
zamierza prowadzi¢ swoja
dziatalnosé. Jest to niezbedne
do dobrego planowania i sku-
tecznego prowadzenia dziatal-
nosci gospodarczej w celu jak
najlepszego wykorzystania
mozliwosci tych rynkéw.

Rynek ukrainski jest na
0g6t przyjazny dla inwestoréow

CM K

z Polski — szerokie mozliwosci
inwestycyjne, dobre potoZenie
geograficzne, przyjaznie nasta-
wieni kontrahenci — wszystko
to powoduje stabilny i dyna-
miczny wzrost liczby polskich
firm, ktére decyduja sie na
gospodarcza ekspansje na
wzielonej Ukrainie”. Czasem
jednak takie cieplarniane wa-
runki ,przysypiaja”’ czujnosc
polskich przedsiebiorcow i
zapominajg oni o podstawo-
wych zasadach wejsScia na
rynek zagraniczny — obiek-
tywnej ocenie wtasnych mozli-
wosci inwestycyjnych, grun-

townym rozeznaniu na rynku
docelowym, wybudowaniu
solidnych podstaw prawnych
dla swojej dziatalnosci gospo-
darczej. Rzutuje to negatywnie
na jakos¢ procesu inwesty-
cyjnego i obniZenie potencjatu
inwestycyjnego polskich firm
na Ukrainie. Dotyczy to zwlasz-
cza matych i srednich przed-
siebiorstw, ktore decyduja sie
nawejscie na rynek ukrainski
— nie posiadajg one, bowiem,
dzialéw wyspecjalizowanych
w zagadnieniach handlu za-
granicznego i prawa panstwa
docelowego.

W celu zapewnienia obstugi
handlu zagranicznego i do-
radztwa prawnego w zakre-
sie prawa ukrainskiego i pow-
stata kancelaria szkoleniowo-
doradcza Ferenc&Kuczynski,
ktoéra, w ramach swojej dzia-
lalnosci, oferuje matym i
srednim przedsiebiorcom
szereg wyspecjalizowanych
uslug. Kancelaria zapewnia
swoim klientom kwalifiko-
wana obsluge w wielu dzie-
dzinach, w tym kompleksowa
obsluge prawna przedsie-
biorstw polskich na Ukrainie,
doradztwo w zakresie inwes-

towania zagranicznego na
Ukrainie, obstuge celna
transakcji importowych, ek-
sportowych, tranzytowych,
spedycje miedzynarodowa
etc. Wykorzystujac prak-
tyczne doswiadczenie wspol-
nik6éw Kancelarii w zakresie
wspotpracy prawneji gospo-
darczej ze Wschodem orga-
nizuje i prowadzi szkolenia,
seminaria dla przedsie-
biorcow, wtadz panstwo-
wych oraz samorzadéw lo-

kalnych.
[Ké]
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PODSTAWOWE PROBLEMY
PODATKOWE NA UKRAINIE

DOMINIK DESZCZ
ECDDP UKRAINA
www.ecddp.pl

Podczas dokonywania in-
westycji na Ukrainie, czy to
zakladajac spolke, nabywajac
prawa korporacyjne lub
kupujac nieruchomosci in-
westor musi uwzgledniacé
szczegdly ukrainskiego systemu
podatkowego, ktére w wielu
przypadkach sg niespodjne.
Urzedy kontroli skarbowej
czesto stosuja przepisy wedtug
wlasnego uznania. Czasem
niezwykle wybiérczo, niestety
w przypadku inwestorow
zagranicznych w wiekszosci
kontrole sa przeprowadzane
bardzo skrupulatnie. Kontrola
zawsze wykaze nieprawidio-
wosci w takiej inwestycji za-
granicznej, pytaniem jedynie
jest wymiar kary. Uzalezniony
jest on od wielkosci inwes-
tycji, .zapotrzebowania” in-
spektora jak réwniez wielu
innych czynnikéw wsrod
ktorych wielkosé pomytki lub
nieprawidlowosci nie jest
najwazniejsza.

Oto kilka przyktadow zkto-
rymi najczesciej spotyka sie
inwestor zagraniczny na
terytorium Ukrainy.

W przypadku ubiegania
sie o zwrot podatku VAT przez
inwestorow zagranicznych
nalezy pamieta¢ o ustawo-
wych ograniczeniach,ktorych
gléwnym punktem jest to, ze
zwroci¢ mozna kwote podat-
ku ktéra nie przekroczyta
wysokosci podatku, zaptaco-
nego kontrahentowi w cenie
nabytych towaréw, robot,
ustug. Przy czym, jesli w
podaniu o zwrotu podatku
VAT zaznaczona Kkwota
podatku bedzie wyzsza niz
100 tys. UAH, wtedy taki
podatnik musi sie przygo-
towywacé na wizyte funkcjo-
nariuszy organow podatkowych
w celu przeprowadzenia
skrupulatnej kontroli dziatal-
nosci podatnika. Ponadto
podatnik ktéry nie jest za-
rejestrowany diuzej niz 12
miesiecy nie ma prawa do
ubiegania sie o zwrot podatku
VAT. Nawet jezeli przepro-
wadzit transakcje, ktére by
mu umozliwiaty zwrot tego
podatku moze si¢ o nie ubiegac
dopiero po roku prowadzenia
dziatlalnosci gospodarczej na
terytorium Ukrainy.

W przypadku zawarcia
umow, przewidujacych doko-
nanie zaptaty za towary (prace,
ustugi) na rzecz nierezydentow,
posiadajacych status ,,offshore”,
(zarejestrowanych w pan-
stwach, bedacych w rozumie-
niu urzedu rajami podatko-
wymi), wtedy koszt podatnika
poniesiony na zaplate za taki

towar (prace, ustugi) zaliczony
bedzie do kosztow uzyskania
przychodow w kwocie stano-
wigcej jedynie 85% wartosci
tych towaréw (prac, ustug).

W razie sprzedazy dziatki
gruntowej, mieszkania, innej
nieruchomosci, rzeczy rucho-
mych prawo wtasnosci, kto-
rych nalezy do cudzoziemca
lub wykonania umowy cywil-
noprawnej przez takiego cu-
dzoziemca, uzyskany przychod
zostanie opodatkowany wed-
tug stawki podatku dochodo-
wego od os6b fizycznych i be-
dzie wynosit 30%. Nawet jesli
stosowac przepisy Konwencji
o unikaniu podwojnego opo-
datkowania, to w razie sprze-
dazy nieruchomosci (w tym
gruntéw) przeniesé¢ sptate
podatku do Polski lub pom-
niejszy¢ stawke podatku jest
niemozliwe. Istnieje mozliwosé
unikniecia tak wysokiego
podatku, ale nalezy spetnié¢
wiele obostrzen ktére czesto
sa niemozliwe do spelnienia.

Przy formowaniu funduszu
statutowego w drodze aportu
majatku, ktory zostanie
wwieziony (importowany) na
Ukraine zza granicy, nalezy
takiemu importerowi zaptacic
podatek VAT, podatek akcy-
zowy (w przypadku, jesli to
bedzie towar akcyzowy),
natomiast zaptate za clo
mozna bedzie odroczy¢ w dro-
dze wydania weksla na termin
3 lata. W przypadku, gdyby
aport zostal sprzedany przed
uptywem 3 lat od wniesienia
go do funduszu statutowego
nalezy zaplacié¢ za niego
réwniez clo.

Podczas dokonywania in-
westycji na Ukrainie nalezy
pamietac o bardzo ostroznym
dobieraniu wspoélpracowni-
kow, zajmujacych sie naszymi
podatkami i ksiegowoscig
gdyz urzedy kontrolujace sa
bardzo dokladne w stosunku
do inwestorow zagranicz-
nych. Kilka pomytek ksiego-
wych moze oznacza¢ koniec
dziatalnosci takiego inwestora
na Ukrainie.

Spoétka Europejskie Cent-
rum Doradztwa i Doku-
mentacji Podatkowej Sp. z
o. o. na Ukrainie, zostala
zalozona w 2007 roku w
Kijowie. Gwarancja profe-
sjonalnych ustug na najwyz-
szym poziomie sg wysokiej
klasy specjaliSci. Gilownym
przedmiotem dzialalnosci
Europejskiego Centrum
Doradztwa i Dokumentacji
Podatkowej na Ukrainie jest
Sswiadczenie komplekso-
wych ustug doradczych w
zakresie prawa podatko-
wego, gospodarczego oraz
rachunkowosci. IEl

SPOTKANIA
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Pierwszy dzien INSECO
BARBARA STASIAK

27-30 maja Rowne gos-
cilo grupe przedstawicieli
polskich firm, ktére skorzys-
taly z mozliwosci wziecia
udziatu w misji organizowa-
nej przez Polsko-Ukrainiska
Izbe¢ Gospodarczg i Amba-
sade Ukrainy w Polsce.
Uczestniczy¢ w tym przed-
siewzieciu zdecydowalo si¢
20 przedsigbiorstw z Polski
i prawie 70 z Ukrainy.

Czesé polskich przedsie-
biorstw, bioracych udzial w
misji istnieje juz na rynku
ukrainskim, jednak dla
wiekszosci byl to pierwszy,
rekonesansowy wyjazd. Cel-
ocena zapotrzebowania na
sprzedawane towary badz
ustugi, oraz zapoznanie si¢
ze specyfikg dziatan i funk-
cjonowaniem firm naszego
wschodniego sasiada. Dla
firm doradcezych i transporto-
wych — pozyskanie Kklientow.

Dlaczego Ukraina, dlaczego
teraz z czasie kryzysu, jakie
sg oczekiwania Panstwa,
zwigzane z misja — te pytania
zadatam wszystkim uczestni-
kom. I ostatnie najwazniejsze,
po zakonczeniu spotkan — czy
forma misji sprawdzita sie w
praktyce, jakie sa wymierne
korzysci pobytu w Rownym,
czy wrocili Panstwo zadowo-
leni z udzialu w tym wyda-
rzeniu.

Aleksandra Giewartowska
-J&J Energy: Pracujemy juz
na Bialorusi. Ze wzgledu na
potencjal, Ukraina wydaje sie
by¢é¢ naszym nastepnym
partnerem. Zakladatam, ze
bedzie to tylko wyjazd roz-

rolnym im. Szewczenki

poznawczy. Spotkatam jednak
konkretne osoby i na dzis
jestem usatysfakcjonowana
mozliwosciami wynikajacymi
z tej wizyty. Organizacja wy-
jazdu — na wysokim poziomie.
Dlaczego wlasnie teraz
Ukraina? — A dlaczego nie?
Andrzej Romanowski -
Ro-Masz: Moja firma sprze-
daje maszyny rolnicze dla
malych i srednich gospo-
darstw. Teraz, w czasie

Urzadzenie do produkcji biopaliw w godpodarstwie

TWARZA W TWARZ

kryzysu, duze firmy polskie
wroécily na nasz krajowy
rynek stajac sie dla nas po-
wazna konkurencja. Dlatego
wlasnie, kryzys stat sie dla
nas bodzcem do spojrzenia
na Wschod. Przyjechalem aby
rozpoznac potrzeby tutejszych
rolnikéw, moze nawigzac
kontakty, ktére zaowocuja
kooperacja — generalnie miat
to by¢ rekonesans. Jednak
dzieki bezposrednim spotka-
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niom, juz poznalem ludzi
zainteresowanych wspo6t-
praca. Mozliwosé rozmoéow z
ukrainskimi przedsi¢bior-

taktami, oczywiscie za wczesnie
mowic jak zaowocujg. Misje
oceniam na zorganizowana
Swietnie pod wzgledem orga-

cami i rolnikami dalami wiele nizacyjnym. Spotkania z uk-
informacji, dotyczacych ocze- — -

sie troche czegos innego.
Nasza specjalnoscig s linie
do przerobu mleka. Niestety
nie znalazlem na spotkaniach
partnerow do rozmow. Wy-

w pozyskiwaniu, przetwarzaniu
oraz produkcji biomasy do
celéow energetycznych. Z misji
w Roéwnym jestesmy bardzo
zadowoleni, dobrze, ze wzie-

kiwan potencjalnych kontra-
hentéw, wrécitem z zupelnie
nowymi koncepcjami wspot-
pracy, o ktérych nie myslatem
przed przyjazdem na misje.
Jestem mile zaskoczony spraw-
ng, profesjonalng organizacja
wyjazdu, ktéry uwazam za
bardzo owocny i udany.
Andrzej Poplawski -
KWG S.A.: Wyjazd miat by¢
tylko rekonesansowy, dla
nawigzania kontaktow z fir-
mami, trudnigcymi si¢ ek-
sportem pracownikow, jednak
wracam z konkretnymi kon-

rainskimi przedsi¢biorcami
zaaranzowane profesjonalnie,
kazda z polskich firm miata
osobne stanowisko zlogo i krot-
kim opisem zakresu dziatal-
nosci. Ukrainscy koledzy do-
stali wezesniej wykaz uczest-
nikéw z Polski, tak wiec kazdy

..
Py trafiat bezposrednio do inte-

. b resujacych go osob.

| e Slawomir Losiak — Alima
Bis: To méj pierwszy pobyt na
Ukrainie. Po misji spodziewatem

Uczestnicy ze strony polskiej

| tak obwdd Réwnienski goscit przedstawicieli ZTB
Ukraina, ZPUH Best Pest Sp.J., J&J Energy, Wasko SA,
PP.Ro-MaszS.C..KWGS.A., Tibro J.V., Alima-Bis Sp.zo.0.,
Poli Trade, Hodowca Sp. z 0.0., COMECO Sp. z 0.0,
Rolimpex Nasiona S.A., Grupy Strategia Sp. z 0.0.,
ECDIDP Sp. zo.0., A.P. Uniapol, Agencji Rozwoju Mao-
zowsza, Miedzynarodowych Targow Lubelskich S.A.,
Europejskiego Cenfrum Gospodarczego Sp. z 0.0.,
Ukrainskiego Centrum Ekonomicznego w Rzecz-
pospolitej Polskiej, PPH Magnat.

Kruszywa rownienskie

Uczestnicy ze strony ukrainskiej

NOB CITl «IMmeHi BoAunkosan, MM «Mup», MCIT
«KHATMHUH», BAT «AyBpOoBULIbKE XAIBOMpUuemHe
nianpuemcteo», T30OB «KacKkaa-TlpoaAakwH» ATA,
MNCIT «AoAnHa», CI TN «YkpaiHa», CT3OB «|AHA»,
CT30B «AcTtpes», @I «<Baactok B.B.», OI «Bitek», I
«ManbBiHa», OT iM. LLleByeHKko, T3OB «[Toaiccs-
Arpo», BAT «3A0ABYHIBCbKMIN 3QBOA NMPOAOBOABYMX
ToBapis», MM «Mup», O im.. LLlesyeHka, T3OB
«30XiAHOYKPATHCBbKA XOAAVMHIOBO KOMMAHIs», 3AT
«YKpaiHCbKa AiconepepobHa komnaHisa», MAD
«bpowykosa», All «Mepkypin», TOB «Mancrtep
BYA», MMM Aosraaeup, MBIl «ImnyAbc», 1 KiHuyp
AA., TN «CtnAaeMp», TN «AiapT1», AT «€BPOLUMOH-
Cwmuray, N «Konoaa B.M.», T «AnsanH», BT
«lImnyAbe», TN Ayk'aHoBa, T3OB «Accet», T30B CT1
«[HTepMucTHeoH», T «Arpo-kay6», HBII
«[Mpoaekonoriay, MMM «Petpar, TOB «UKRBIOTAL»,
T30B Q®ipma «TaHaemcBiT», Al «PUTM», 3AT
«YKPpAiHCbKA AiconepepobHa KomnaHisy, T30OB
«CBucnaH Aimitepar, TOB KHMY «€KOM», MYI «MBA»,
TOB «OpaHT — ATA», TITMIMN «OAnM», I «PiBeHb
MAunHiB», M1 «<byamBeAbHUK&Co», M1 «AOCBIA-OyAY,
Mr 3aropoacbkun, TN «byaiBeAbHMK», TTHBI
«DaHTomalr, T3OB «ArpoKaoHaMK», AT «E-I-Ec»
PiBeHepro.

|
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Silosy na ziarno INSECO

daje mi sie¢, ze troche za
ogblnie potraktowano temat
misji jakim bylo rolnictwo.
Wiem, ze inne firmy polskie
nie miaty tego problemu,
jednak teraz rozmawiajac na
temat misji w Zytomierzu,
udziat w ktoérej rozwazamy,
poprosze wczesniej o wykaz
firm, os6b, ktore zainteresowane
beda naszymi produktami.
Jarostaw Rak - Poli Trade:
Nasza firma specjalizuje sie

Goszczeni przez przewodniczacego administracji powiatowej

liSmy w niej udzial. Jecha-
liSmy tam gléwnie rozeznacé
mozliwosci pozyskania towaru,
ktory nas interesuje, spraw-
dzenia rynku oraz nawigzania
jakichs ogdlnych kontaktow.
To swiezy rynek, wygra ten,
kto pojawi sie tam pierwszy.
W rezultacie podpisalismy
dwa kontrakty — w przysziym
tygodniu przyjada do nas
pierwsze partie towaru. Do-
staliSmy rowniez kilka

propozycji dostaw i byto kilka
ciekawych telefonéw od Ukra-
incow. Pozyskalismy bardzo
duzo cennych informaciji,
dotyczacych zwrotu vatu. Juz
podczas pobytu na miejscu
postanowiliSmy zatozy¢ na
Ukrainie spotke, ktora bedzie
realizowata zakupy dla nas.
Dostalismy juz kilka ofert
firm konsultingowych, ktore
chcg nam w tym poméc.
Mamy swiadomos¢ tego, ze
Ukraina jest zapleczem bio-
masy dla duzej czesci Europy.

Marcin Krajewski — Ho-
dowca Sp z o0.0.: To pierwszy
wyjazd w celu poznania
rynku. Nasza firma zajmuje
sie sprzedaza i montazem
urzadzen bedacych wyposa-
zeniem budynkow gospo-
darstw rolnych. Nie liczytem
na konkretne efekty w czasie
pierwszej wizyty tutaj, jed-
nak, dzieki bezposrednim
spotkaniom, nawigzalem
kilka ciekawych kontaktow.
Za wczesnie mowic jaki
bedzie rezultat konicowy, to
proces zlozony i diugotrwaly.
Zadowolony jestem jednak,
ze wrocilem z konkretami,
ktore by¢ moze zaowocuja w
przyszlosci. Organizacje¢
wyjazdu oceniam bardzo
wysoko, pelen profesjona-
lizm.

Beata Gajewska — Rolim-
pex Nasiona: Od kilku lat
sprzedajemy trawy gazonowe
na UKkrainge matym hurtow-
niom. Liczymy na wejscie na
ten rynek z duzymi ilosciami
traw pastewnych. Przygoto-
walismy specjalng oferte
rodzajow traw pastewnych,
bedacych mieszanka réznych
odmian w zaleZnosci od gleb
wysiewu i celu produkec;ji.
Rozmawialismy z firma
INSECO, zajmujaca si¢ pro-
dukcja, oczyszczaniem i se-
lekcja nasion buraka cukro-
wego. Byliby gotowi poszerzy¢
zakres dziatalnosci o nasiona
buraka pastewnego. Rolimpex
posiada dwie odmiany do-
puszczone do obrotu na
Ukrainie - ,Bizon Poli” oraz
~Agro Poli”, drugi w trakcie
rejestracji. Liczymy na zna-
lezienie duzego dystrybutora
nasion traw pastewnych i na-
wet jesli nie sie uda, to w
czasie tej misji, bedziemy
kontynuowaé¢ poszukiwania
takiego partnera na Ukrainie.
Jest to olbrzymi i obiecujacy
rynek, gdyz tradycyjnie upra-
wia si¢ tu pojedyncze kom-
ponenty traw. Wedtug insty-
tutéw, zajmujacych sie opra-
cowywaniem receptur mie-
szanek, odpowiednie ich
skomponowanie podnosi
wydajnosé mleczng krow o
15-20%. Dlatego widzimy
tutaj perspektywy korzystnej
dla nas i farmeréw wspo6l-
pracy. Juz po pierwszym dniu,
dzieki wizycie w INSECO,
moglam oceni¢ nasz wyjazd
jako bardzo udany.

Andrzej Kiliniski -~ Rolim-
pex Nasiona: Genialnie
skonstruowany wyjazd. Zal ~.



IV

12-25 czerwca 2009 * Kurier Galicyjski

Dodatek specjalny

> tylko, ze takich dni, jak
drugi i czasu przezna-
czonego na bezposrednie
spotkania z firmami ukra-
inskimi nie bylo wiecej. Tak
wiele os6b podchodzito do

naszego stanowiska, troche
za szybko sie to dziato, wiec
rozmowy prowadzone byty w
pospiechu. Nie chce mowic
o efektach — czasem potrzeba
i 100 spotkanych firm, aby
podpisac¢ kontrakt, ale ilosé
kontaktow jak na krotki
czas spedzony w Rownym
satysfakcjonuje mnie. Bardzo
odpowiada mi forma zorga-

W trakcie zwiedzania fabryki szkla

pozyskiwanie i obstuga
inwestorow.

Wybér Ukrainy jako moz-
liwego strategicznego partnera
w biznesie nie byl przypad-
kowy i podyktowany zostat

il

<

wieloma czynnikami. Pierw-
szy z nich to taki, iz Agencja
Rozwoju Mazowsza S.A. w
dniu 6 kwietnia br. zawig-
zala wiezi wspoélpracy z
Polsko-Ukrainska Izba
Gospodarcza poprzez podpi-
sanie porozumienia. Istotna
role odegralo potozenie Uk-
rainy. Jest to jeden z 7 gra-
niczacych z nami sgsiadow,

i deklaracje checi wspol-
pracy pomiedzy polsko-
ukrainskimi przedsiebior-
stwami, jakie z pewnoscia
w przyszlosci przeloza sie na
obopélna i owocna wspol-
prace.

czy na Ukraine uwazam, zZe
bardzo udany. ChcieliSmy
zorientowac sie, jak jest z
przestojami na granicach,
pozna¢ blizej odbiorcow i
warunki w jakich pracuja.
To takie ogélne rozeznanie.

Mol

Oprowadzani przez dyrektora INSECO Grigorija

Jaremczuka

Tomasz Majchrzak -
KASKADA: Firma Nasza
zajmuje sie¢ handlem mie-
sem i tluszczami. Handlu-
jemy juz z Ukraina. Do tej
pory sprzedawalismy tylko
z odbiorem w Polsce. To
pierwszy wyjazd rozpoznaw-

Obrét handlowy obwodu Réwneiiskiego z RP w okresie
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nizowanego przez Izbe wy-
jazdu. Organizacje¢ catej
imprezy oceniam bardzo
wysoko.

Marek Ciubak - Grupa
Strategia: To miat by¢ wy-
jazd czysto rozpoznawczy,
jednak zaowocowal kontak-
tami z konkretnymi, zainte-
resowanymi wspoéipraca
firmami. Niektoére z nich
spotkatem kilka dni péZniej
w Lublinie. Jestem bardzo
zadowolony z udzialu w
misji. Na efekty na pewno
przyjdzie poczekaé, ale
pierwsze kroki zostaly po-
czynione.

Dariusz Draczka — Agen-
cja Rozwoju Mazowsza:
Nasza spo6lka powotana
zostala przez samorzad
wojewodztwa mazowiec-
kiego w celu kierowania
i wspierania rozwoju eko-
nomicznego Mazowsza.
Gléwna misja spotki jest
promocja potencjalu gospo-
darczego regionu, wspiera-
nie przedsiebiorczosci,

CM/K

a jak powszechnie wiadomo
z sgsiadami lepiej mie¢ dobre
relacje. Kolejnym aspektem
przemawiajacym za wizyta w
tym Kkraju, sg wspolne
przedsiewziecia i cele jakie
zostaly wyznaczone w os-
tatnim czasie. Mowa tu o
wspolorganizacji Polski i
Ukrainy przy mistrzostwach
EURO 2012. Nie bez znacze-
nia pozostaje fakt, iz obecny
kryzys gospodarczy coraz
mocniej odczuwalny jest juz
na Ukrainie i w Polsce. W
tych trudnych czasach
misja gospodarcza moze
stanowi¢ swojego rodzaju
panaceum zaréwno na
problemy polskich jak i uk-
rainskich przedsi¢ebiorcow
i inwestorow. Jak pokazuja
dane w 2009 r., Polska byta
jednym z giéwnych partne-
row handlowych obwodu
Rownienskiego. Odsetek w ob-
rocie zewnetrznym wynosit
9,1% okoto 11.3 mln USD.
O sukcesie misji maja
swiadczy¢ nawigzane kontakty

Bezposrednie rozmowy z
przedsiebiorcami i mozli-
wos$é poznania specyfiki
rynku — sg konkretna ko-
rzyscia, wynikajaca z tego
wyjazdu. Organizacja wyjazdu
Sswietna, wracam zadowolony
z poczuciem dobrze wyko-
rzystanego czasu.

Produkcja lokalnych firm

Podsumowujac: misje w
Rownym, nalezy uznaé za
bardzo udang. Uczestnicy
docenili zaangaZowanie
organizatoréw w umozli-
wienie bezposrednich kon-
taktow z przedsiebiorcami
ukrainskimi, reprezentu-
jacymi interesujace ich

Uczestnikom spodobata si¢ forma misji. Spotkan twarza
w twarz z potencjalnymi partnerami nie zastgpia
prelekcje i wyklady na temat rynku na Ukrainie

Nastepne spotkania po-
winny by¢ juz bardziej spro-
filowane i specjalistyczne,
i o takie bedziemy zabie-
gac.

EKSPERT W BIOMASIE

® PoliTrade

Poli Trade Polska Sp.zo.0.
ul. T. Boya-Zelenskiego 108

40-750 Katowice

tel.: 032292 10 41
fax: 032292 10 41

e-mail: biuro@politrade.pl

www.politrade.pl

Nasza firma specjalizuje sie w pozyskiwaniu,
przetwarzaniu oraz produkcji biomasy do celéw
energetycznych. JesteSmy cztonkiem Polskiej Izby
Biomasy. Prowadzimy sprzedaz i skup biomasy
drzewnej oraz pochodzenia rolniczego. Wspotpra-
cujemy z najwiekszymi grupami energetycznymi
w Polsce. Zapraszamy do wspotpracy.

branze. Zadbano réwniez
o to, aby na misji pojawity
sie proponujace swe ustugi
firmy konsultingowe, kto-
rych rola, ze wzgledu na
réznice w prawodawstwie,
bedzie niezwykle istotna
przy podejmowaniu decyzji,
zwigzanych z dzialaniami na
UKkrainie.

Bardzo spodobata sie
forma misji. Spotkan twarza
w twarz z potencjalnymi
partnerami nie zastgpia
prelekcje i wyklady na temat
rynku na Ukrainie.

Na dzis, kilka dni po
misji, wypowiedzi uczestni-
kow sa bardzo entuzjas-
tyczne. Za pewien czas
odwiedzimy ich aby ponow-
nie spyta¢ w jakim stopniu
zaowocowaly Réownienskie
spotkania.

Polsko - Ukrainska

Izba Gospodarcza
00-048 Warszawa

ul. Mazowiecka 2/4
Telefony:

+48 22 828 00 82

+48 22 828 00 81

+48 22 826 52 51

e —-mail: puig@puizba.pl




